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УСЛУГИ КОНСАЛТИНГА



УВАЖАЕМЫЕ ПАРТНЕРЫ И ТЕ, КТО ЕЩЕ ХОЧЕТ 
ОТКРЫТЬ СВОЕ ДЕЛО!

Меня зовут Лариса, я являюсь руководителем направления 
франшизы книжного магазина ТЕРРИТОРИЯ. Наша франшиза не имеет аналогов в 
книжном бизнесе и  успешно развивается в сфере книжного ритейла. 

Мы помогаем своим партнерам на каждом этапе их становления и развития. 
Начинаем с основания проекта и поддерживаем на протяжении всего времени 
сотрудничества.

Благодарю за проявленный интерес к данному бизнесу и нашему предложению в 
частности. Книги могут стать прекрасным дополнением  к Вашему бизнесу. 
Ознакомьтесь с ним. Возможно это именно то, что вы искали.

С уважением руководитель
Сидякина Лариса.

Обращение от руководителя

ПЕРЕЙТИ К ПРАЙСУ 



Консалтинг – общее описание

Экспертные 

консультационные 

услуги по 

направлениям:

Планирование и 

оценка проекта - расчет 

окупаемости проекта,   

подготовка план-

проекта, оценка верхних 

показателей бизнеса, 

развитие компании, 

совершенствование 

работы вашего бизнеса.

Управление 

кадрами обучение 

для сотрудников, 

оценка работы 

кадров, вопросы 

мотивации и 

поощрения.

Маркетинг

акции, макеты

Ассортимент -

полный цикл 

управления 

закупками

Мерчандайзинг -

принципы 

выкладки, 

использование 

оборудования

Консалтинг – вариант партнёрства для тех, у кого уже есть свой бизнес. 

Например, для тех, кто хочет усилить свой бизнес книгами.

ПЕРЕЙТИ К ПРАЙСУ 



 Лучшая экспертиза на книжном рынке
 Получение готовых решений для успешной работы 

полноценного магазина
 Оптимальные тарифы
 Большой выбор услуг и своего комфортного тарифа
 Возможность работать под своим брендом
 Оптимизация деятельности

Выгода и итоги сотрудничества

ИТОГИ СОТРУДНИЧЕСТВА

Рентабельность
Прибыль через 

удовлетворение 
потребностей Вашего 

покупателя Потенциал
Команда 

мотивированных 
профессионалов

Надежность
Соблюдение 
руководящих 

принципов Вашей 
компании

ПРЕИМУЩЕСТВА СОТРУДНИЧЕСТВА

ПЕРЕЙТИ К ПРАЙСУ 



Полный цикл 
продаж

Почему эти услуги востребованы

На рынке нет информации о ведении 
книжного бизнеса

Вы получаете готовую стратегию 
ведения книжного бизнеса

Вы получаете навык по оптимизации 
ассортимента с целью экономически 
эффективной работы

Вы получаете полное понимание
цикла работы с книжной продукцией

Управление 
ассортиментом 

категорий

Работа с 
заказами

ценообразо
вание

Работа с 
пространством 
торгового зала 

и полками 

Работа с 
поставщиками

Управление 
персоналом

Реализация 
промоактивностей 
и стимулирование 

продаж

Управление 
запасами

Продажа 
конечному 
покупателю

ПЕРЕЙТИ К ПРАЙСУ 



Всего один клик отделяет Ваш бизнес от  нового пути 
развития

УСЛУГИ ОБЩЕГО НАПРАВЛЕНИЯ

МАРКЕТИНГ

ПЕРСОНАЛ

АССОРТИМЕНТ/МЕРЧЕНДАЙЗИНГ

IT/ОБОРУДОВАНИЕ/ОБМЕН ДАННЫМИ

Для перехода к прейскуранту нажмите любую из заинтересовавших Вас направлений по услугам.


